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企业文化
招生是术，文化是道，有道才能术精！
码圣的愿景：

人人都会写代码，星辰大海勇往前！

码圣的目标：
培养中国的钢铁侠！
侠之大者，为国为民！

码圣的优势：
编程从C++学起，6岁可学会，发明专利！



销售的基本原理
数学问题：射箭问题

小明射箭一次能射中的概率是20%，请问连
射5箭能命中一次的概率是多少？

目的、想招、积极行动、反思不自责、感恩



客户分类
A：有钱、有时间、有欲望、有信赖

B：有钱、有时间、无欲望、无信赖

C：在中国几乎不存在3年拿不出5万元的家庭！

数学公式：抓潜、打A、推B、追销



常见的招生方式
2010：地推
2010-2016：电话
2014-2019：拼团
2017-2022：美团
2021-2026：私域+直播+线上+线下



销讲能力训练
声音要大
相信自己
相信公司
相信产品
相信为客户创造的价值
人人都会写代码
星辰大海勇往前

能量的传递！



地推
1、5秒地推法，适合流动的商场；
话术：

哈喽，码圣C++20元8节2个月，报个名吧！

心理活动：
销售就和问路一样简单；
没有任何一款产品能满足所有人需求；
不要关注被拒绝，要关注目标；

2、学校门口聚拢，5招聚拢地推法；



私域运营
企业微信

企业微信客户分类
企业微信头像：真是头像，真名
企业微信远程桌面客户端24小时挂机

如何聊天：
目标：描述美好前途
动机：放大动机，给出解决方案！

微信群+视频号+直播，多场景触达！



综合体异业合作
多经点位，一个月租金：12000。
恒茂梦时代半年倒闭一半的商户；
随便一个商户的租金都是一个月2-5万；
机器人门口放展位，就是品牌宣传！



活动策划
1年后，私域流量增多后，联合异业商家进行各种裂
变的活动推广。可以非常多的群！

1、20元得60元代金券活动；
2、20元8次2个月体验课活动；
3、20元免费面部按摩体验活动；
4、视频号红心送体验课活动；

1000群，区域龙头！
1万群，省市土著！
10万群，上市公司！


